Le damos la bienvenida a
nuestra empresa.
Estamos encantados de
presentarles los servicios
gue pueden ayudarle a
hacer un buen negocio.




¢.Quiénes somos?

Somos una empresa creada en el afio 1990, y en el sector
inmobiliario llevamos desde 1992, con 18 afios de experiencia.

Antes de llamarnos lfcantabria.com pertenecimos a la franqui ===
Fuimos una de las primeras oficinas inmobiliarias trabajando en red
en Santander y en Espafia.

Actualmente pertenecemos a WWM , una asociacion

formada por un grupo de empresas inmobiliarias mas
representativas de Cantabria, cuya mision es facilitar una operativa
de colaboracion entre oficinas, siendo un beneficio para su
inmueble, ya que esta siendo comercializado simultaneamente por
todas las inmobiliarias que forman la asociacion.
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“Un inmueble que vende puede ser
ofrecido con la garantia de que su calidad y precio estan
acordes con los mejores del mercado”



Profesionales y Formacion

Contamos con una gran equipo humano, profesionales que
llevan muchos afios dedicandose al mundo comercial vy
especialmente al mundo inmobiliario.

Contamos con los siguientes departamentos:
- Captacion y venta de viviendas de segunda mano.
- Captacion y venta de suelo para construccion de vivienda.

- Responsable de comercializacién de productos rurales,
como posadas, casonas, suelos rasticos, parcelas para
construccion de viviendas, etc.

- Responsable de producto industrial, como oficinas,
locales comerciales, naves, suelo industrialyete==

- Alquileres de viviendas.

- Administracion e informatica.

La formacion del personal de la empresa es continua,
haciendo especial hincapié en los aspectos juridicos y profesionales
de su trabajo.



Publicidad y Tecnologia

A través de nuestro sistema informatico promocionamos su
inmueble. Posicionamos nuestra pagina en los primeros lugares de
los buscadores mas habituales, y a través de nuestro panel
(buscador, inmuebles destacados, promociones destacadas...), su
inmueble sera visto multitud de veces.

Ademas al pertenecer a J 777 através de su panel

conjunto que comparten todas las agencias de la asociacion, su
inmueble estara siendo vendido simultdneamente por todas las
oficinas.

www.lfcantabria.com

www.afiliainmobiliarias.com




Con el paso del tiempo nos dimos cuenta de la importancia de
las nuevas tecnologias, y ademas de nuestro buscador, contamos
con acuerdos con diversos portales inmobiliarios.

1dealista.com
fotocasa.es

El portal inmobiliario lider en Espafa

segundamancesh

La web para comprar y vender

Y para ayudar aln mas a la venta de su vivienda, ﬂ%

ha creado la primera revista de colaboracién inmobiliaria en
Cantabria, en la que publicaremos su inmueble, ademas de
consejos y articulos que acercan al cliente a la realidad de la
vivienda en la region.

Lsabes cuanto l

desrava una v1v1enda.
TODA LA OFERTA INMOBILIARIA DE
CANTABRIA EN UNA SOLA AGENCIA




El Precio que Vende

Nuestro equipo se encargara de realizarle una valoracion de
mercado de inmuebles. Realizamos una tasacién, que recoge
significativamente el posible valor a obtener por un inmueble en el
momento de mercado en que nos hacen el encargo.

Esta labor es previa a la comercializacion de cualquier
producto.

“Valoramos su propiedad a precio de mercado”

¢ Como fijar el precio?

Todos queremos vender al mejor precio posible, pero perder
de vista el valor de mercado, puede tener unas consecuencias muy
desagradables.




Los resultados habituales del exceso de precio son los
siguientes:

- Menos ojos veran tu oferta: La mayor parte de los
compradores actuales miran primero en Internet, y solo
miran el rango de precio en el que piensan comprar.

- Menos ofertas: Hay gente que no le gusta regatear, y si
ven un precio demasiado alto, seguramente ni irdn a ver la
casa. A otros les encanta regatear y sus ofertas le
indignaran.

- Ayudaré a la competencia: Los compradores se sienten
atraidos por un precio moderado. Al poner el precio, usted
elige con quién compite.

- Su casa se quemara: Estadisticamente, hoy las casas se
venden en el primer mes... o tienen muchos problemas
para venderse mas tarde.

El precio mas adecuado lo sabe el agente, que es el que esta
todo el tiempo viendo unos inmuebles u otros.

Su agente le podra decir cual es el precio mas razonable pero
recuerde que sera el mercado quien tendrd la Ultima palabra.




En que se basa el valor de su casa

+» En el mercado actual

+ En la competencia actual
* En el estado de la vivienda
*» En la situacion

s En la percepcion del comprador

En que no se basa el valor de su casa

% Enlo que te has gastado en ella
s Enlo que necesitas
s Enlo que quieres

* Enlo que vale la que te vas a comprar

Consejos ala hora de una
visita

Puedes ayudar a obtener los resultados deseados
manteniendo tu casa en las mejores condiciones. Se trata de
reordenar lo que tienes y hacer algunas mejoras para atraer mas
compradores.

Despersonaliza tu vivienda.
Reordena y reorganiza

Hacer reparaciones menores.
Adecentar las zonas exteriores.
Haz que brille tu casa.
Ventilacion e iluminacion.
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Nuestro compromiso

0 Le entregaremos una valoracion completa de su inmueble
atendiendo a las caracteristicas, situacion, estado, oferta del
mercado.

0 Le asesoraremos a la hora de fijar un precio, de acuerdo a las
ventas actuales.

0 Realizaremos un plan de marketing y publicidad para su

inmueble: difusibn a través de nuestra pagina web

www.lfcantabria.com; en la red MLS de
insertaremos su inmueble en los principales portales;
situaremos carteles en el exterior.

o0 Reportaje fotografico para facilitar la venta.
o Control de las visitas realizadas a su inmueble.

o Le informaremos periédicamente de las gestiones realizadas,
visitas, publicidad y estado del mercado.

0 Asesoramiento y gestion del contrato de compra-venta y
escrituracion.

o0 Asistiremos con usted a la firma de Escritura Publica, y
seguimiento en Notario y en el Registro.

Son muchas las cosas que podemos hacer por ti dentro de tan
amplio mercado. Nuestra profesion es ayudar a los que buscan,

informar a los que nos preguntan. Nuestro negocio es que TU
hagas un buen negocio.



